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Cesto postavljana pitanja (é PA)

Da li postoje specificni zahtevi za aplikante sa stru¢nostima u digitalnim vestinama,
sajber bezbednosti ili inicijativama za jacanje kapaciteta da bi ispunili uslove za ovaj
grant?

Ne postoje specificni zahtevi za aplikante sa struc¢nostima u digitalnim vestinama, sajber
bezbednosti ili inicijativama za jacanje kapaciteta. Medutim, predlozi koji demonstriraju inovativne
pristupe i uskladeni su sa opstim ciljevima granta su ohrabreni.

Da li ée predlozi koji integrisu tehni¢ku obuku ili razvoj radne snage uz aktivnosti
ulaska na trziste biti prioritet??

Predlozi koji integrisu tehnicku obuku ili razvoj radne snage uz aktivnosti ulaska na trziste nece
imati prioritet. Svi predlozi ¢e biti jednako procenjeni na osnovu njihove uskladenosti sa ciljevima
i kriterijumima evaluacije granta.

Napominjemo da su glavne oblasti fokusa za ovaj ZZP (a) Pristup trzistu i (c) Projekti poslovne
sofisticiranosti.

Za organizacije sa iskustvom u obuci i unapredenju vestina, da li postoji fleksibilnost
u alokaciji sredstava za trening tehnologiju ili razvoj nastavnog plana?

Da, postoiji fleksibilnost u alokaciji sredstava za obrazovnu tehnologiju ili razvoj nastavnog plana za
organizacije sa iskustvom u obuci i unapredenju vestina, pod uslovom da su te troskovi uskladeni
sa ciljevima i smernicama granta.

Mogu li troskovi projekta ukljucivati nadogradnju infrastrukture, kao Sto su digitalne
platforme i hardver/radne stanice, za podrsku odrzivosti i dugorocnom uticaju?

Da, troskovi projekta mogu ukljucivati nadogradnju infrastrukture, poput digitalnih platformi i
hardvera/radnih stanica, kako bi se podrzala odrzivost i dugorocan uticaj.

Postoji li preferencija za tehnicke predloge koji pokazuju iskustvo u prethodnim
projektima finansiranim od strane USAID-a ili medunarodnim saradnjama?

Prema kriterijumima poziva, aplikant mora ukljuciti informacije o pozadini aplikanta/organizacije
(priblizno 2-3 stranice), koje opisuju prethodno iskustvo u sprovodenju sliénih programa
(potvrdeno dokumentacijom) i pruziti spisak strucnog osoblja sa dokazivim iskustvom za
implementaciju projekta.

Da li ukljucivanje studija slucaja uspeSnih programa razvoja radne snage ili obuke
poboljsava konkurentnost aplikacije?



Prema kriterijumima evaluacije, profil i dosadasnji rezultati aplikanta ocenjuju se sa ukupno 15
poena, procenjujuéi relevantno iskustvo i dokazanu sposobnost za sprovodenje projekta. Poeni se
dodeljuju na osnovu prethodnih postignuca i strucnosti koja pokazuje snazan kapacitet za uspeh.

S obzirom na fokus na IKT, da li grant daje prioritet reSenjima za digitalnu
transformaciju kao izvozne usluge?

Kako je navedeno u Detaljnom opisu programa, deo o prilagodavanju izvoznih proizvoda:
Aktivnosti finansirane grantom ¢e pomo¢i malim i srednjim preduzeéima (MSP) da prilagode svoje
proizvode i usluge medunarodnim standardima, regulativama i kulturnim preferencijama za
odredena ciljna trzista. To e osigurati da proizvodi proizvedeni na Kosovu budu konkurentni i
privlacni stranim kupcima, ¢ime se unapreduju izvozne moguénosti. Kao rezultat, grant daje
prioritet aktivnostima koje se fokusiraju na Sirenje inicijativa testiranih na trzistu, koje su dokazani
programi ili strategije sa uspeSnim rezultatima.

Kako USAID procenjuje skalabilnost usluga poput digitalnog upravljanja ili obuke iz
sajber bezbednosti za medunarodna trzista?

USAID Kosovo Compete ne propisuje specifican pristup ili metodologiju za procenu skalabilnosti
usluga poput digitalnog upravljanja ili obuke iz sajber bezbednosti za medunarodna trzista.
Medutim, kriterijumi evaluacije su detaljno objasnjeni u delu Kriterijumi evaluacije (strana I 1), koji
pruza smernice o tome kako ¢e predlozi biti procenjeni.

Da li su pilot projekti koji uklju€uju regionalnu ekspanziju ili angazovanje dijaspore
povoljno ocenjivani u okviru ovog granta?

Pilot projekti koji ukljucuju regionalnu ekspanziju ili angazovanje dijaspore bice jednako ocenjivani
kao i ostali predlozi. Medutim, poziv naglasava Podsticanje strateskih partnerstava, saveza i
zajednickih poduhvata kao ocekivani ishod grant aktivnosti, Sto se moze dobro uklopiti u ovakve
inicijative.

Da li bi razvoj partnerstava sa medunarodnim pruzaocima tehnoloskih ili obrazovnih
usluga ojacao aplikaciju?

Partnerstvo sa medunarodnim pruzaocima tehnoloskih ili obrazovnih usluga moze pozitivno uticati
na uspesnu implementaciju granta, cime se poboljsava ukupni kvalitet i konkurentnost aplikacije.

Za organizacije koje predlazu tehnoloSka resenja, da li postoje specificni alati ili
metode koji se preferiraju za pracenje i izveStavanje o rezultatima projekta?

Ne postoje specificni alati ili metode koji se preferiraju za pracenje i izvestavanje o rezultatima
projekta. Organizacije se ohrabruju da koriste efikasne i odgovarajuée alate koji su u skladu sa
cilievima projekta i obezbeduju tacno izvestavanje.

Mogu li okviri za pracenje i evaluaciju naglasiti metriku sticanja vestina ili uticaj na
zajednicu uz rast izvoza?

Ne mozemo pruziti konkretan odgovor, jer ovo treba da razjasni sam aplikant. Ohrabrujemo
organizacije da dizajniraju okvire za monitoring i evaluaciju koji odrazavaju viSestruki uticaj
intervencija. Okvir treba da prikaze kako se ovi metricki podaci uklapaju sa opstim ciljevima granta
i doprinose odrzivosti rezultata.
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Ako predlozeni projekat pokaze znacajan napredak, postoji li moguénost apliciranja
za dodatno finansiranje radi proSirenja uticaja?

Posto se USAID Kosovo Compete aktivnost zavrSava u avgustu 2025. godine, ne postoji
mogucnost za dodatno finansiranje ili produzenje u okviru ovog granta.

Postoje li specificni zahtevi za uskladenost za organizacije koje predlazu sprovodenje
aktivnosti finansiranih grantom u vise regiona?

Ne postoje specificni zahtevi za uskladenost za organizacije koje predlazu sprovodenje aktivnosti
u vise regiona. Medutim, sve aktivnosti moraju biti u skladu sa opstim uslovima i odredbama
navedenim u ZZP.

. Da li postoji preferencija za predloge koji ukljucuju virtuelne radionice ili hibridne

modele obuke kako bi se maksimizirao doseg ucesnika?

Ovo je pristup koji odreduje sam aplikant, tako da USAID Compete aktivhost ne preferira
predloge za virtuelne radionice ili hibridne modele obuke. Fokus treba da bude na tome koliko se
pristup dobro uklapa sa ciljevima projekta i ocekivanim rezultatima.

. Da li aktivnosti usmerene na povezivanje lokalnih talenata sa medunarodnim

trzistima putem IKT usluga ispunjavaju ciljeve granta?

Posto poziv naglasava stvaranje prilika za preduzeca da dele iskustva i najbolje prakse u vezi sa
izvozom i ulaskom na trziSte, aktivnosti usmerene na povezivanje lokalnih talenata sa
medunarodnim trzistima putem IKT usluga ispunjavaju kriterijume poziva. Ove aktivnosti, poput
radionica, dogadaja za umrezavanje i inicijativa za medusobno ucenje, omogucavaju kompanijama
da uce jedni od drugih i kolektivno unaprede svoju sposobnost za uspeh na medunarodnim
trzistima.

. Nasa kompanija je registrovana u SAD-u i na Kosovu pod istim imenom. Entitet na

Kosovu pokriva sve administrativne i servisne aktivnosti, dok je entitet u SAD-u
odgovoran za prodaju i upravljanje klijentima. U ovom slucaju, da li treba da
apliciramo preko entiteta u SAD-u ili onog registrovanog na Kosovu, ili da apliciramo
kao konzorcijum ta dva entiteta?

Sve aplikacije, bilo sa Kosova ili iz inostranstva, bice ocenjivane na jednakoj osnovi. U vasem slucaju,
vi sami odlucujete sa kojim entitetom Zelite da aplicirate. Sto se tice konzorcijuma, oni se formiraju
izmedu razlicitih kompanija (a ne jednog korisnika) koje posluju u razlicitim regionima.

.Kada je re¢ o budzetskom predlogu, da li treba da obezbedimo ponude/kvote i

dostavimo ih uz aplikaciju, ili da napravimo priblizan budzet (troskove)?

BudZet mora biti realan, a cene u skladu sa trziSnim cenama. Medutim, ponude moraju biti
dostavljene u slucaju prihvatanja aplikacije (prolaska), pa bi njihovo prikupljanje sada olaksalo
proces finalizacije dokumentacije za grant.

. Kako se meri razumnost sufinansiranja od strane aplikanta; da li je 5% do 10% ukupne

vrednosti projekta dovoljno?
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Sufinansiranje se procenjuje na osnovu njegove adekvatnosti prema celokupnim ciljevima i
odrzivosti grant aktivnosti, a ne prema fiksnoj skali. Posto ne postoji odredeni procenat, doprinos
od 5% ili 10% ukupnog budzeta moze biti prihvatljiv ako znacajno doprinosi aktivnostima granta i
odrzivosti. Zajednicko finansiranje se snazno podsti¢e jer odrazava investiciju zainteresovanih
strana i podrzava odrzZivost rezultata granta.

Navodi se da zainteresovane strane moraju dostaviti reference i dokumente koji
opisuju prethodno iskustvo aplikanta u slicnim programima (potkrijepljeno
dokazima). Mozete li pojasniti koje vrste dokumenata moraju biti dostavljene kao
dokazi?

Referentni dokumenti o prethodnim iskustvima aplikanta mogu ukljuéivati: prethodne poslovne
ugovore u sli¢noj oblasti projekta, preporuke od donatora ili klijenata/dobavljaca, prethodne
izveStaje itd.

Moze li jedan aplikant podneti viSe aplikacija za razlicite ciljne trzista, uz uslov da ne
premasi granicu od 80.000 EUR po grantu?
Da, jedan aplikant moze podneti vise aplikacija za razlicita trzista, uz pridrzavanje granice od 80.000
EUR po grantu. Ako su aplikacije visokog kvaliteta i konkurentne u odnosu na ostale, moguce je
da sve budu odobrene.

Kako se mere konkretni rezultati aktivnosti poput B2B sastanaka, sajmova ili
izlozbenih prostora?

Mehanizam za merenje konkretnih rezultata ovih aktivnosti mora biti izabran i predlozen od strane
aplikanta. Medutim, veoma se cene naknadni sastanci posle B2B susreta i potencijalni ugovori
proistekli iz ovih aktivnosti, koji ce biti pazljivo evaluirani od strane projekta.

23. Ako odredena kompanija nudi specifi¢cnu uslugu odredenoj zemlji i Zeli da prosiri
liniju proizvoda na postoje¢em trziStu na kojem veé posluje, gde bi se takva
intervencija uklopila?

Ova intervencija bi se uklopila u sledecu oblast: Adaptacija izvoznog proizvoda: Aktivnosti
finansirane grantom ée pomoci malim i srednjim preduzeéima (MSP) da prilagode svoje proizvode
i usluge medunarodnim standardima, regulativama i kulturnim preferencijama specificnih ciljnih
trzista, ¢ime ¢e kosovski proizvodi postati konkurentni i privlacni stranim kupcima i poboljsati
izvozne moguénosti.

24. Koji je mehanizam za dosezanje korisnika za potencijalno trziste u Spaniji u
sektoru ICT, uzimajuéi u obzir period implementacije od 4 meseca, i da li postoji
ogranicenje broja krajnjih korisnika?

Mehanizam za dosezanje korisnika mora biti jasno definisan i predlozen od strane aplikanta. Ne
postoji ogranicenje broja krajnjih korisnika. Medutim, aplikant je odgovoran da osigura da korisnici
adekvatno profitiraju od granta, a broj korisnika treba da bude realistican i ostvariv u datom
vremenskom okviru.

25. Dokument navodi da aplikanti moraju dostaviti dokumentaciju o prethodno
dobijenim grantovima. Mozete li pojasniti koji se specificni dokumenti traze?



Aplikanti mogu dostaviti prethodne ugovore, izvestaje ili preporuke od donatora ili sli¢nih entiteta
kao dokumentaciju za prethodno dobijene grantove. Ovi dokumenti treba da pokazu iskustvo
aplikanta i uspesnu implementaciju prethodnih projekata.

26. Ako kompanija treba da investira u digitalnu infrastrukturu radi Sirenja na
trenutna i nova trziSta, da li je kupovina hardverske opreme za optimizaciju
poslovanja prihvatljiva?

Da, kupovina hardverske opreme za optimizaciju poslovanja je prihvatljiva ako sluzi i doprinosi
olakSavanju pristupa trzistu i unapredenju sofisticiranosti trenutnih poslovnih usluga kompanije.

27. Kako funkcioniSe penetracija na trziste?

Aktivnosti finansirane grantom pomazu firmama da udu na netradicionalna izvozna trziSta. To
moze ukljudivati trgovinske misije ili druge prodajne i marketinske aktivnosti usmerene na klijente
izvan primarnih trgovinskih partnera Kosova (zemlje Zapadnog Balkana, Nemacka, Svajcarska, itd.).
Nova trzista mogu ukljucivati zemlje na Bliskom Istoku, Severnoj Americi ili evropske zemlje koje
jos nisu glavni trgovinski partneri Kosova.

28. Koji je minimalan broj kompanija koje moraju biti deo projekta?

Ne postoji minimalni zahtev za broj kompanija koje moraju ucestvovati u projektu. Medutim,
aplikant mora osigurati da svi partneri znacajno doprinesu i snazno podrze implementaciju grant
aktivnosti.

29. Da li su partnerski sporazumi neophodni pre apliciranja za grant?

Memorandumi o razumevanju mogu biti dostavljeni pre apliciranja za grant, a naglasavaju saradnju
izmedu partnera u predlogu za grant.

30. Moze li korisnik granta biti potencijalni partner iz druge zemlje?

Da, ovo se snazno podstice u ovom pozivu i naglaseno je u delu "Podsticanje strateskih
partnerstava, saveza i zajednickih poduhvata”.

31. Da li se plate zaposlenih mogu pokriti iz budzeta granta?

Plate za vec¢ zaposlene nece biti pokrivene iz budzeta granta. Medutim, osoblije moze biti
kompenzovano za svoje ekspertize ili ako su specificno angazovani na zadacima vezanim za
implementaciju ovog projekta.



